= recharge
vu solutions de recharge durables

Guide pratique pour conseils d’administration

Comment présenter et faire accepter un projet de bornes de
recharge en copropriété

Ce guide s’adresse aux membres de conseils d’administration, gestionnaires immobiliers et

syndicats de copropriété qui souhaitent structurer, présenter et faire accepter un projet de bornes de

recharge pour véhicules électriques.

1. Comprendre les préoccupations du CA

Avant de présenter un projet, il est essentiel de comprendre les préoccupations fréquentes :

+ colts et impacts financiers

« équité entre copropriétaires

* capacité électrique

* responsabilité |égale

* précédent pour les futures demandes

Un bon projet répond a ces enjeux avant méme qu’ils soient soulevés.

2. Présenter le projet comme une infrastructure, pas comme un
privilege
La recharge ne doit pas étre présentée comme un avantage individuel, mais comme :

* une infrastructure collective
* un service évolutif
* une modernisation de 'immeuble

Cela facilite grandement 'acceptation.

3. Expliquer clairement les modéles possibles

Présentez les options :

* bornes partagées
* bornes dédiées
« infrastructure évolutive (recommandée)

Insistez sur la flexibilité et la possibilité de déploiement progressif.



4. Aborder la question des colits avec transparence

Un projet bien structuré distingue :

* les colts communs (infrastructure)
* les colts individuels (bornes et consommation)

Cette distinction rassure les copropriétaires non utilisateurs.

5. Rassurer sur la capacité électrique

Expliquez que :

* la puissance est gérée intelligemment
* les solutions modernes évitent les surcharges
* une analyse électrique est réalisée avant toute installation

La peur de manquer d’électricité est souvent le principal frein.

6. Clarifier les responsabilités

Un cadre clair doit préciser :

* ce qui reléve du syndicat
* ce qui releve des copropriétaires
* les obligations d’entretien

Une politique de recharge formelle est un élément clé.

7. Préparer la résolution a faire voter

Une résolution efficace :

« autorise l'infrastructure commune
* encadre les installations futures
+ délegue la gestion technique a un partenaire

Cela évite de revoter a chaque nouvelle demande.

8. S’appuyer sur un partenaire spécialisé

Un accompagnement externe permet :

« d'éviter les erreurs techniques
* de rassurer le CA
+ de crédibiliser le projet



9. Le role de VE recharge

VE recharge accompagne les syndicats et CA a chaque étape :

« analyse électrique

* scénarios adaptés

« documents explicatifs

« accompagnement lors des assemblées

Conclusion

Un projet de recharge bien présenté est un projet qui passe.

<+~VE recharge aide les conseils d’administration a structurer et faire accepter des projets durables.
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